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Studium przypadku 1: Definicje małego przedsiębiorstwa 

Sprawa 

Komisja Europejska dąży do promowania przedsiębiorczości i poprawy warunków prowadzenia działalności gospodarczej 

przez MŚP. 

Ze względu na ich znaczenie dla gospodarki europejskiej, MŚP są głównym przedmiotem zainteresowania polityki UE. Plan 

Junckera, w ramach którego udzielono wsparcia ponad 1 milionowi MŚP, będzie kontynuował finansowanie działalności MŚP 

w następnej kadencji dzięki dodatkowym środkom.

Definicja MŚP jest ważna z punktu widzenia dostępu do finansowania i unijnych programów wsparcia skierowanych 

specjalnie do tych przedsiębiorstw.

Użyj narzędzia do samooceny MŚP, aby określić, czy Twoja organizacja kwalifikuje się jako małe i średnie przedsiębiorstwo

Zapraszamy do zapoznania się z przeglądem głównych możliwości finansowania dostępnych dla europejskich MŚP na stronie: 

http://europa.eu/!RT38Ny 

Więcej informacji można znaleźć na stronie: https://ec.europa.eu/growth/smes/sme-definition_en.

Studia przypadków

http://ec.europa.eu/growth/tools-databases/SME-Wizard/
http://ec.europa.eu/growth/tools-databases/SME-Wizard/
http://europa.eu/!RT38Ny
https://ec.europa.eu/growth/smes/sme-definition_en
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Studia przypadków

Studium przypadku 2: Pomysł na biznes

Sprawa

Zamierzasz rozpocząć działalność na rzecz społeczności wiejskiej i szukasz pomysłów, które przyniosą Ci zyski.

Zapoznaj się z poniższym filmem https://www.youtube.com/watch?v=rJxQB7chJLc, a następnie wybierz 3 spośród

przedstawionych pomysłów.

W związku z tym dla każdego wybranego pomysłu na biznes należy określić 7 ważnych rzeczy, które należy zrobić przed

rozpoczęciem działalności na obszarach wiejskich

oraz

dodatkowo należy zdefiniować:

1. Pojęcie wartości u klienta,

2. Postrzegane korzyści mogą pochodzić z różnych źródeł wartości,

3. Postrzegane koszty.

https://www.youtube.com/watch?v=rJxQB7chJLc
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Studia przypadków

Sprawa

Zapewne zdajesz sobie sprawę z tego, że tak jak w przypadku wszystkich przedsiębiorstw, posiadanie dobrego biznesplanu

jest potrzebne i przynosi korzyści. Pisanie biznesplanu wiąże się z przewidywaniem tego, co może się wydarzyć w środowisku,

w którym prowadzimy działalność, a więc zachęca do zastanowienia się, jak dostosować się do zmieniających się

okoliczności, zabezpieczyć się przed ryzykiem i wykorzystać pojawiające się możliwości.

Przeczytaj przydatny przewodnik.

https://plunkett.co.uk/wp-

content/uploads/Introduction_to_Preparing_a_Business_Plan_for_a_Rural_Community_Business_Jan_2018.pdf 

A następnie:

1. Stwórz własny biznesplan, wykonując wszystkie niezbędne kroki.

2. Zadbaj o wykończenie swojego biznesplanu, aby był on atrakcyjny i zrozumiały dla innych.

3. Postaraj się, aby był on łatwy w czytaniu i aby jego treść była poparta odpowiednimi dokumentami uzupełniającymi.

Studium przypadku 3: Biznesplan

https://plunkett.co.uk/wp-content/uploads/Introduction_to_Preparing_a_Business_Plan_for_a_Rural_Community_Business_Jan_2018.pdf
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Studia przypadków

Studium przypadku 4: Plan marketingowy

Sprawa

Chciałbyś rozwinąć swoją działalność i chciałbyś określić najlepszą dla siebie strategię marketingową oraz mapę drogową,

która pozwoli Ci to osiągnąć.

Obejrzyj przydatny film

https://www.youtube.com/watch?v=4ti_uK60nLk

A potem:

1. Dokonaj analizy swot swojego pomysłu na biznes

2. Wykorzystaj arkusz roboczy zamieszczony na następnym slajdzie jako punkt wyjścia do opracowania skutecznego planu

marketingowego.

https://www.youtube.com/watch?v=4ti_uK60nLk
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ARKUSZ PLANU MARKETINGOWEGO

Jakie są Twoje cele marketingowe?

1.

2.

3.

Jaki rynek obsługujesz? Kim są Twoi klienci?

1.

2.

3.

Kim są Twoi konkurenci? Jakie cechy wyróżniają Twój produkt i usługę od ich produktów?

1.

2.

3.

Jaki jest Twój produkt/usługa?

1.

2.

3.

Jaki jest najlepszy sposób, aby Twój produkt lub usługa trafiły do rąk docelowych klientów?

1.

2.

3.

W jaki sposób zamierzasz promować (uświadamiać) swoją firmę, produkt/usługę?

1.

2.

3.

Jak zamierzasz wycenić swój produkt/usługę?

1.

2.

3.

Ile pieniędzy i czasu możesz przeznaczyć na działania marketingowe?

1.

2.

3.

Uwagi:
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Materiał uzupełniający

Biznesplan

The Explainer: Pisanie wspaniałych biznesplanów:

https://www.youtube.com/watch?v=SaZcT3N6EXI&ab_channel=HarvardBusinessReview

Idealny biznesplan | George Koukis | TEDxChalkida: https://www.youtube.com/watch?v=6VZNs1Eyrh8&ab_channel=TEDxTalks

Jak napisać biznesplan: https://www.youtube.com/watch?v=SMr_uLZV-eM&ab_channel=U.S.SmallBusinessAdministration

Sesja 1, część 1: Wprowadzenie i przegląd biznesplanów: 

https://www.youtube.com/watch?v=ZcPNcoTbkIU&ab_channel=MITOpenCourseWare

Zarządzanie biznesem 101, definicja zarządzania biznesem, podstawy i najlepsze praktyki: 

https://www.youtube.com/watch?v=HAplU-mR3F0&ab_channel=BusinessExplained

https://www.youtube.com/watch?v=SaZcT3N6EXI&ab_channel=HarvardBusinessReview
https://www.youtube.com/watch?v=6VZNs1Eyrh8&ab_channel=TEDxTalks
https://www.youtube.com/watch?v=SMr_uLZV-eM&ab_channel=U.S.SmallBusinessAdministration
https://www.youtube.com/watch?v=ZcPNcoTbkIU&ab_channel=MITOpenCourseWare
https://www.youtube.com/watch?v=HAplU-mR3F0&ab_channel=BusinessExplained
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Materiał uzupełniający

Marketing

Niezbędny przewodnik po marketingu dla małych firm: https://smallbusiness.co.uk/the-essential-guide-to-small-business-

marketing-2542147/

Zarządzanie przedsiębiorstwem

Jak zarządzać małą firmą: https://www.youtube.com/watch?v=hjJUly_MLBQ&ab_channel=DavidBarnett

Podstawy działalności gospodarczej
Marketing małej firmy: https://www.youtube.com/watch?v=mM6PvonOMDU&ab_channel=CityofTorontoBusiness

Umiejętności sprzedaży dla małych firm: 

https://www.youtube.com/watch?v=oNz20a7vYXA&ab_channel=CityofTorontoBusiness

Zatrudnianie i zarządzanie personelem: https://www.youtube.com/watch?v=2yo8BubL-QY&ab_channel=CityofTorontoBusiness

Materiał wideo dostępny w języku polskim: 

Zarządzanie MŚP w czasie i po kryzysie

https://smallbusiness.co.uk/the-essential-guide-to-small-business-marketing-2542147/
https://www.youtube.com/watch?v=hjJUly_MLBQ&ab_channel=DavidBarnett
https://www.youtube.com/watch?v=mM6PvonOMDU&ab_channel=CityofTorontoBusiness
https://www.youtube.com/watch?v=oNz20a7vYXA&ab_channel=CityofTorontoBusiness
https://www.youtube.com/watch?v=2yo8BubL-QY&ab_channel=CityofTorontoBusiness
https://www.youtube.com/watch?v=YkBcHTaIgLc
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DZIĘKUJEMY ZA UWAGĘ!


