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Promote and Strengthen Business Development Skills in Rural Communities

Module 1

General knowledge on how to start a business
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Estudio de caso 1

Grafidel Etiquetas

Grafidel Etiquetas es una pyme ubicada en Campo de

Mirra, un pequeño pueblo de Alicante, España. se

dedica a la elaboración de etiquetas para todo tipo de

envases, ropa, productos, etc., y lo hacen con

diferentes tipos de materiales, ofreciendo productos de calidad.

Es una empresa con 20 años de experiencia en el

sector que ha ido ampliando su plantilla a lo largo de los

años e invirtiendo en I+D+i para poder

desarrollar su actividad de forma profesional, rentable y

cotidianos.

El entorno en el que se encuentra la empresa es

rural, un núcleo urbano de 417 habitantes, en el que

Grafidel Etiquetas ha sabido posicionarse hacia el exterior,

trabajando con importantes empresas como el supermercado Aldi

Cadena

Después de explicar el estudio de caso, sumérgete en la web y reconozca las características de las empresas rurales y el

entorno empresarial rural y las limitaciones de acuerdo con lo que has aprendido en este módulo.

Haga clic en la imagen para abrir el sitio 

web

https://www.grafidel.com/home
https://www.grafidel.com/home
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Estudio de caso 2

Business Model Canvas.

Piensa en el negocio de tus sueños.

Recuerda lo aprendido en este módulo y los pasos que debes seguir para hacerte las preguntas necesarias para rentabilizar tu

negocio (tipo de negocio, clientes, zona, controlador, empleados, etc.). Haz una reflexión profunda, porque te conducirá a

futuros resultados que marcarán el futuro de tu negocio. Aprovecha todos los recursos que tiene en el módulo, incluidos los

videos de ayuda adicionales.

Una vez que tenga las respuestas, intenta completar la siguiente plantilla para crear su propio Business Model Canvas. No te

preocupes si no aciertas a la primera, reflexiona varias veces y hazte tantas preguntas como necesitas para tener resultados

positivos y útiles para el futuro.
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Estudio de caso 2

Business Model Canvas.

https://en.wikipedia.org/wiki/Business_Model_Canvas#/media/File:Business_Model_Canvas.png
https://en.wikipedia.org/wiki/Business_Model_Canvas#/media/File:Business_Model_Canvas.png
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Estudio de caso 3

ANÁLISIS DAFO

El EMPOLLÓN (Debilidades, Amenazas, Fortalezas y Oportunidades) es una herramienta que permite al emprendedor analizar

la realidad de su empresa, marca o producto para poder tomar decisiones de futuro.

El FODA puede ser un buen comienzo cuando nos planteamos un nuevo proyecto empresarial ya que ayuda a establecer

estrategias para hacerlo viable. También puede convertirse en una herramienta de reflexión sobre la situación de una

empresa ya creada.

El análisis FODA se divide en dos partes:

• Análisis interno: (Fortalezas y Debilidades). En esta fase se toma una instantánea de la situación de la empresa o

proyecto empresarial, considerando sus Fortalezas y Debilidades.

• Análisis externo: (Amenazas y Oportunidades). Tanto las Amenazas como las Oportunidades pertenecen al mundo

exterior a la empresa pero deben ser tenidas en cuenta ya sea para superarlas, en el caso de las amenazas, o para

aprovechar las oportunidades que ofrece el mercado externo.

Una vez realizado el análisis, es necesario definir una estrategia que permita potenciar las fortalezas, superar las debilidades,

controlar las amenazas y aprovechar las oportunidades.

Ahora que tienes claro qué es un DAFO, desarrolla el tuyo propio en base a las debilidades, amenazas, fortalezas y

oportunidades que encuentras al pensar en tu negocio.
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GRACIAS POR SU ATENCIÓN


