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Estudios de Casos
Estudio de caso 1: Definiciones de pequeias empresas

El asunto

La Comision Europea tiene como objetivo promover el espiritu empresarial y mejorar el entorno empresarial para las PYME.
Dada su importancia para la economia europea, las PYME son un elemento central de la politica de la UE. El plan Juncker,
que apoyo a mas de 1 millon de pymes, seguira financiando actividades de pymes durante la proxima legislatura con
recursos adicionales

La definicion de PYME es importante para el acceso a la financiacion y los programas de apoyo de la UE dirigidos

especificamente a estas empresas.

Utiliza las Herramienta de autoevaluacion de las pymes para determinar si tu organizacion califica como una pequena y
mediana empresa

Echa un vistazo a la descripcion general de las principales oportunidades de financiacion disponibles para las PYME
europeas, Vvisita:_https://europa.eu/youreurope/business/finance-funding/getting-funding/eu-funding-
programmes/index_es.htm

Ver mas informacion en https://ec.europa.eu/growth/smes/sme-definition_es
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Estudios de Casos
Estudio de caso 2: La idea de negocio

El asunto
Estas a punto de iniciar un negocio comunitario rural y busca ideas rentables.

Echa un vistazo al siguiente video_https://www.youtube.com/watch?v=rJxQB7chJLc y luego elige 3 de las ideas presentadas.

En consecuencia, define las 7 cosas importantes que debes hacer antes de iniciar un negocio rural para cada idea de negocio
que elijas.

y:
Define ademas:

1. Concepto de valor del cliente,

2. Los beneficios percibidos pueden derivarse de varias fuentes de valor y

3. Costos percibidos.
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Estudios de Casos
Estudio de caso 3: El plan de negocios

El asunto

Probablemente sepas que, como todas las empresas, existe la necesidad y el beneficio de tener un buen plan de negocios.
Escribir un plan de negocios implica pronosticar lo que puede suceder dentro del entorno en el que esta operando, por lo que
lo alienta a considerar como podria necesitar adaptarse a las circunstancias cambiantes, protegerse contra los riesgos y
aprovechar cualquier oportunidad que surja.

Lee una guia (til.
https://plunkett.co.uk/wp-
content/uploads/Introduction_to Preparing a_ Business _Plan_for_a Rural Community Business Jan_2018.pdf

y después :
1. Crea tu propio plan de negocio siguiendo todos los pasos necesarios.
2. Cuida el toque final de tu plan de negocios para hacerlo presentable y comprensible para otras personas.

3. Intenta que sea facil de leer, asegurandote de que el contenido esté respaldado por cualquier documento de respaldo
relevante.
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Estudios de Casos
Estudio de caso 4: El plan de marketing

El asunto

Te gustaria expandir su negocio y te gustaria determinar la mejor estrategia de marketing para ti y la hoja de ruta para llegar
alli.

Mira un video util
https://www.youtube.com/watch?v=4ti_uK60nLk

Y luegp
1. Haz un analisis FODA de tu idea de negocio

2. Utiliza esta hoja de trabajo proporcionada en la siguiente diapositiva como punto de partida para el desarrollo de un plan
de marketing exitoso.
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HOJA DE TRABAJO DEL PLAN DE MARKETING

;Cuales son tus objetivos de marketing?
1.
2.
3.
éA qué mercado atiendes? ¢ Quiénes son sus clientes?
1.
2.
3.
éQuiénes son tu competencia? ¢ Qué caracteristicas distinguen el servicio de su producto del de ellos?

1.
2.
3.
éCual es tu imagen del producto / servicio?
1.
2.
3.
;Cual es la mejor manera de llevar tu producto/servicio a las manos de los clientes objetivo?

;Como planeas promocionar (hacer que la gente conozca) tu negocio, producto/servicio?

;Como piensas fijar el precio de tu producto/servicio?

;Cuanto dinero y tiempo puedes reservar para tu actividad de marketing?
1.
2.
3.
Observaciones:
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Material complementario

Plan para negocios

El explicador: escribir grandes planes de negocios:
https://www.youtube.com/watch?v=SaZcT3N6EXI&ab channel=HarvardBusinessReview

El plan de negocios ideal | Jorge Koukis | TEDxChalkida:
https://www.youtube.com/watch?v=6VZNs1Eyrh8&ab channel=TEDxTalks

Como escribir un plan de negocios:_https://www.youtube.com/watch?v=SMr_uLZV-
eM&ab_channel=USSmallBusinessAdministration

Sesion 1, Parte 1: Introduccion y descripcion general de los planes de negocios:
https://www.youtube.com/watch?v=ZcPNcoTbklU&ab_channel=MITOpenCourseWare

gestion empresarial 101, definicion de gestion empresarial, conceptos basicos y mejores practicas:
https://www.youtube.com/watch?v=HAplU-mR3F0&ab_channel=BusinessExplained
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Material complementario

Marketing

La guia esencial para el marketing de pequenas empresas:_https://smallbusiness.co.uk/the-essential-guide-to-small-business-
marketing-2542147/

Gestion Empresarial

Como administrar una pequena empresa:_https://www.youtube.com/watch?v=hjJUly_MLBQ&ab_channel=DavidBarnett

Fundamentos de gestion empresarial
Comercializacion de su pequeia empresa:
https://www.youtube.com/watch?v=mM6PvonOMDU&ab_channel=CityofTorontoBusiness

Habilidades de venta para pequenas empresas:
https://www.youtube.com/watch?v=oNz20a7vYXA&ab_channel=CityofTorontoBusiness

Empleo y direccion de personal:_https://www.youtube.com/watch?v=2yo8BubL-QY&ab_ channel=CityofTorontoBusiness
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